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Sehen.
Sehen Sie auf einen Blick, wo Sie 

im Rehasport stehen. Kennzahl für 

Kennzahl. Es reichen hierzu zwei 

Farben. Blau für positive und Rot für 

negative Werte und Entwicklungen.

DeltaMaster macht Unter-

schiede sichtbar. Zwischen Ihren 

Standorten, zu Vorperioden 

und perspektivisch zu anderen 

Anbietern im Rahmen von 

Benchmarking. 

Behalten Sie den Überblick. 

Sehen Sie sofort, wie viele 

und welche Rehasportler 

noch aktiv sind oder ggf. 

abgerechnet werden können.



Verstehen.
Gehen Sie Ihren Daten auf 

den Grund. Bewegen Sie sich 

mühelos vom Überblick bis 

ins Detail. Zusammenhänge 

werden so sichtbar.

Analysieren Sie die relevanten Kennzahlen im Rehasport. Entdecken Sie, wie die Kennzahlen von-

einander abhängen. Erkennen Sie Veränderungen und somit Ihr Entwicklungspotential.

Steigen Sie weiter in die Tiefe. Verstehen 

Sie, von welchen Faktoren Ihr Erfolg 

im Rehasport abhängt. Entdecken Sie 

beispielsweise, welchen Einfluss Wochentag, 

Uhrzeit, Raum und Übungsleiter auf die 

Auslastung Ihrer Gruppen haben.
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Handeln.
Sehen Sie detailliert die Auslastung Ihrer Gruppen über die vergangenen Wochen. Erkennen Sie, welche 

Gruppen besser und welche schlechter laufen. Optimieren Sie die Auslastung durch eine differenzierte 

Steuerung der Überbuchungen und verbessern Sie so Ihren wirtschaftlichen Erfolg.

Nutzen Sie unsere innovativen und 

intelligenten Abarbeitungslisten. Gehen 

Sie No-shows, Trödlern, Karteileichen 

und unzuverlässigen Rehasportlern 

nach. So verbessern Sie nicht nur Ihr 

Betriebsergebnis, sondern auch die 

Beziehung zu Ihren Rehasportlern.




